UBEZPIECZENIA W BANKU

Nowoczesne produkty
i proste rozwigzania

Jasne, proste i dostosowane do pofrzeb klientéw banku, a przy tym korzystne ceno-
wo produkty i zasady dziatania stanowig podstawe dobrej wspotpracy towarzystw
ubezpieczeniowych z bankami spotdzielczymi.

Towarzystwo Ubezpieczeh Wza-
jemnych MACIF Zycie od ponad ro-
ku blisko wspbtpracuje z bankami
spofdzielczymi w Polsce. Wspofpra-
ce podejmujq i partnerami Towa-
rzystwa stajg sie zaréwno banki ma-
te i $rednie, jak i duze, posiadajace
po kilkadziesigt placdwek. To part-
nerstwo wynika nie tylko z raciji
wspolnych korzeni i wspolnej filozofii
dziatania, w centrum kioérej znajdu-
je sie cztowiek - klient banku i czio-
nek towarzystwa, ale iakze z przy-
naleznoici do tego samego sektora
ekonomii spotecznej. Dobra wspot-

Towarzystwa ubezpieczen wza-
jemnych i banki spétdzielcze ze
wzgledu na realizowane cele i po-
dejscie do swoich cztonkéw majg
wspolne korzenie. Powstaly bo-
wiem blisko 150 lat temu z po-
trzeby wzajemnej pomocy finanso-
we| | ratowania sie w nieszcze-
$ciach. Stosowaly i do dzisiaj stosu-
jg te same zasady wzajemnosci;
dla nich zawsze najwazniejsza by-
ta dbatosé o swoich cztonkéw,
a nie maksymalizacja zysku. Oby-
dwie te instytucje majg takze
wspélne tradycje. Dziatajgc na tych
samych zasadach i opierajqc sig na
nadrzednych wartosciach solidar-
nosci, cztonkowie towarzystw
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praca bankdw spoétdzielczych
z MACIF Zycie wynika m.in. z tego,
e proponowane przez Towarzy-
stwo rozwigzania sg elastyczne i do-
pasowywane do pofrzeb danego
banku, jego strategii i klienteli. Od-
powiadajg takze podstawowym
zasadom dziafania obydwu sfron:
sqg jasne, proste, dostosowane do
potrzeb klienta, a przy tym korzystne
cenowo i przyjazne zarowno dla
banku. jak i jego klientéw.

Banki spotdzielcze, ktére podpisa-
fy umowy wspofpracy z Towarzy-
stwem Ubezpieczen Wzajemnych

ubezpieczen wzajemnych i bankéw
spotdzielczych sgq jednoczesnie
whascicielami i majg wptyw na ksz-
tatt i rozwd] swoich instytucii.

Majgc wspélne korzenie i trady-
cie, dziatajgc na podobnych ryn-
kach lokalnych, w tym samym seg-
mencie ekonomii spotecznej, a co
za tym idzie na podobnych zasa-
dach, obydwie instytucie rozwijajg
wzajemng, korzystng wspétprace.
Przynosi ona bankom spétdziel-
czym wiele dodatkowych korzysci —
powieksza i wzbogaca ich oferte
produktowq, stwarza mozliwosci
pozyskania nowych cztonkéw
i klientéw, a takze daje dodatkowe
dochody.

MACIF Zycie, oferujg swoim klien-
tom dwa rodaje ubezpieczen: za-
bezpieczenie spiaty kredytow (pro-
dukt Acti FINANSE) oraz zabepie-
czenie rachunkédw bankowych
(produkt Acti OCHRONA). Obydwa
produkty sq specjalnie przygotowa-
ne z myslg o klientach bankéw
spotdzielczych | dostosowane do
ich specyfiki dziatania.

Zubezpieczenie sptaty kredytu
Pierwszym produkfem oferowa-

nym w bankach spoétdzielczych jest

proste, zrozumiate i o przejrzystych
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