Polisy na zycie
w bankach spétdzielczych

Coraz wiece] bankéw spdéldziel-
czych wprowadza do swojej oferty
produktowej ubezpieczenia na zycie.
Dotyczy to szczegélnie ubezpieczenia
kredytobiorcow na wypadek $mierci
lub inwalidztwa. Tego typu ubezpie-
czenia staja sie ostatnio dobrym, do-
datkowym lub nawet jedynym zabez-
pieczeniem sptaty kredytu; w przypad-
kach losowych gwarantuja bowiem nie
tylko splate zobowiazan kredytobiorcy
wobec banku przez ubezpieczyciela,
ale przede wszystkim zapewniaja spo-
kdj jego najblizszym cztonkom rodziny
oraz poreczycielom.

Jak twierdzi Philippe Saffray, prezes
zarzadu Towarzystwa Ubezpieczen
Wzajemnych Macif Zycie, tego typu
ubezpieczenia kredytobiorcow na zy-
cie nie sa niczym nadzwyczajnym i od
lat stosowane sa w wiekszosci bankéw
europejskich. Réwniez i w Polsce takie
ubezpieczenie staja sie coraz po-
wszechniejsze. Juz kilkadziesiat ban-
kow spotdzielczych korzysta z oferty
Towarzystwa Ubezpieczern Wzajem-
nych Macif Zycie, utworzonego w Pol-
sce przez francuska Grupe Macif, be-
daca liderem ubezpieczeri komunika-
cyjnych i mieszkaniowych we Francji.
Grupa ta swoj sukces zbudowata
przede wszystkim w oparciu o idee
wzajemnego wsparcia, polaczone
z rzetelnym i najwyzszej jakosci
Swiadczeniem ustug, oferujac swoim
cztonkom proste i przejrzyste produk-
ty, budujac przy tym wzajemne zaufa-
nie, bezpieczefstwo i odpowiedzial-
nosc.

Towarzystwa ubezpieczen wzajem-
nych, jakim jest Macif Zycie i banki
spotdzielcze maja wspdlne korzenie
i wieloletnie tradycje. Powstawaty
w tych samych warunkach i miaty po-
dobne cele - wzajemna pomoc i rato-

wanie sie w nieszczesdciach. Stosowaty
te same zasady wzajemnosci, nie na-
stawiajac sie na osiaganie zyskow,
a dbajac o jakos¢ obstugi swoich
cztonkow.

Majac wspolne korzenie i tradycje,
dziatajac na podobnych rynkach lo-
kalnych dobrze sie rozumiemy. Moze
dlatego nasza oferta specjalnie przygo-
towana dla sektora polskich bankéw
spotdzielczych — jak twierdzi Barbara
Neau, dyrektor departamentu rozwoju
i komunikacji Macif Zycie — spotyka
sie z duza zyczliwoscia i dobrym przy-
jeciem przez ich klientow.

Prezes zarzadu Banku Spétdzielcze-
go w Szczytnie Andrzej Gérezyriski
jest zdania, ze to nowe rozwiazanie
w zakresie ubezpieczenia kredytobior-
cy na zycie pozwala nie tylko zabez-
pieczy¢ zobowiazania kredytowe wo-
bec banku w sposéb szczegdlnie pro-
sty i jasny. Daje takze bankom spét-
dzielczym szereg dodatkowych korzy-
Sci; przede wszystkim powieksza
i wzbogaca ich oferte, stawarzajac
wigksze moziwosci pozyskania no-
wych kredytobiorcéw, a takze — co nie
jest bez znaczenia - dostarcza dodat-
kowe dochody i zabezpiecza interesy
banku poprzez cesje z polisy ubezpie-
czeniowe).

Podobnego zdania jest takze Janusz
Bronowski wiceprzes Banku Spétdziel-
czego w Brodnicy, ktéry to bank po-
wszechnie stosuje ubezpieczenie kre-
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dytobiorcy na zycie nie tylko w przy-
padku kredytow inwestycyjnych na
dziatalno$¢ gospodarcza, ale takze
drobnych kredytéw konsumenckich.
Niewielka opfata ubezpieczeniowa
gwarantuje spokéj kredytobiorcom
i ich rodzinom, ale takze jest dodatko-
wym zabezpieczeniem dla banku.

Juz ponad 50 bankéw spétdziel-
czych zawartlo umowy o wspétpracy
ubezpieczeniowej z Towarzystwem
Ubezpieczen Wzajemnych Macif Zy-
cie — méwi  Wojciecj Banasik, szef
sprzedazy pierwszego, specjalnie
przygotowanego produktu ubezpie-
czeniowego tej firmy dla kredytobior-
cow bankdéw spoldzielczych Acti Fi-
nanse. Jest to elastyczne, proste i tanie
(najnizsza sktadka to 1 z| miesiecznie)
ubezpieczenie  dostosowane do
wszystkich rodzajow kredytow ofero-
wanych przez banki spéldzielcze, kto-
re skutecznie chroni zaréwno kredyto-
biorce, jak i bank. Dzieki prostej kon-
strukcji ubezpieczenie to w sposob
bardzo tatwy mozna zaoferowac klien-
tom hankéw, dla ktérych jest on zro-
zumialy, a takze nie absobujacy czasu
pracownika banku. Dlatego wiele ban-
kéw zdecydowalo sie na wprowadze-
nie obligatoryjne tego produktu do
wszystkich kredytéw detalicznych.

W odpowiedzi na potrzeby zgtasza-
ne przez banki spétdzielcze TUW Ma-
cif Zycie przygotowuje kolejne pro-
dukty ubezpieczeniowe. Wszystkie
one beda proste, przejrzyste i dostoso-
wane do portfela klienta banku spél-
dzielczego. Taka zasada przyswieca
wszystkim rozwiazaniom proponowa-
nym przez TUW Macif Zycie, ktére
chece by¢ dla bankéw spétdzielczych
nie tylko ubezpieczycielem, ale takze
prawdziwym partnerem biznesowym.
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