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BANKOWOSC SPOLDZIELCZA

Rozmowa z Philippe Saffray — prezesem zarzadu MACIF Zycie Towarzystwo Ubezpieczer Wzajemnych

Wspoélne korzenie — dobra oferta

Na polskim rynku finansowym dziata wie-
le firm ubezpieczeniowych. Jednak bankom
spétdzielczym najblizsze sa Towarzystwa
Ubezpieczet Wzajemnych. Jednym z nich
jest MACIF Zycie TUW. Czy mégtby Pan bli-
zej przedstawié to Towarzystwo naszym Czy-
telnikom?

- MACIF Zycie TUW powstato jako alter-
natywna forma dziatalno$ci ubezpieczenio-
wej. Nasze propozycje kierujemy do wszyst-
kich Polakéw, réowniez tych, ktérzy do tej
pory nie mysleli o dodatkowym zabezpie-
czeniu na przyszto$¢. Zatozycielami MACIF
Zycie TUW jest francuska Grupa MACIF,
ktéra nalezy do jednego z najbardziej licza-
cych sie towarzystw ubezpieczeniowych na
rynku europejskim. We Francji jest ono lide-
rem ubezpieczen komunikacyjnych (5,45
miIn samochodéw) i mieszkaniowych (3,8
min). Jest jednocze$nie najwiekszym Towa-
rzystwem Ubezpieczen Wzajemnych, ktére
skupia 4,7 miliona cztonkéw i ubezpiecza
ponad 10 milionéw 0s6b, ktérych sktadka
w 2005 roku przekroczyta 4,7 miliarda euro.
To Towarzystwo jest obecne w Hiszpanii,
Portugalii i Grecji. Wspoétpracuje tez z firma-
mi ubezpieczeniowymi z Belgii, Wtoch,
Szwecji, Niemiec i Kanady. Drugim wspét-
zatozycielem MACIF Zycie TUW jest towa-
rzystwo ubezpieczen MUTAVIE, zatozone
w 1979 roku przez Grupe MACIF., ktére
proponuje produkty o charakterze oszczed-
nosciowym. MUTAVIE aktualnie posiada
przypis sktadki w wysokosci ponad 10 mld
euro i zarzadza $rodkami ponad 700 000
cztonkéw na kwote 8,5 mld euro.

Te liczby sa imponujace. Jak udato sie
osiagnac takie efekty?

-Swoj sukces Grupa MACIF zbudowata
przede wszystkim w oparciu o idee wzajem-
nego wsparcia, potaczone z rzetelnym i naj-
wyzszej jakosci $wiadczeniem ustug, oferu-
jac swoim cztonkom proste i przejrzyste
produkty, budujac przy tym zaufanie bez-
pieczenstwo i odpowiedzialnos¢.

Ogromny wktad Grupy MACIF w rozwdj
ekonomii spotecznej nie tylko we Francji,
ale takze w Europie i na $wiecie jest wyni-
kiem wieloletnich, konkretnych i efektyw-

nych dziatan czynionych w Scistej koopera-
cji z wieloma instytucjami i partnerami z te-
go samego sektora, w szczegdlnosci banko-
wosci spotdzielczej.

Grupa MACIF zostata zaproszona jako
partner do wspétpracy przez Caisse d’Epar-
gne - trzeci najwiekszy bank francuski, two-
rzacy najwieksza sie¢ bankow spétdziel-
czych, liczaca 26 milionéw klientéw, 4700
agencji i zarzadzajaca aktywami w wysoko-
$ci 433 miliardéw euro. Z tymi bankami
Grupe MACIF facza wspélne korzenie.

Powiedziat Pan ,wspélne korzenie”.
Czyzby kierowane przez Pana Towarzystwo
byto tak blisko zwiazane ze spétdzielczo-
§cia bankowa?

- MACIF Zycie TUW i banki spétdzielcze
ze wzgledu na realizowane cele i podejscie
do swoich cztonkéw maja wspdlne korzenie.
Tak jest takze i w Polsce, kiedy zgtebimy hi-
storie spotdzielczosci bankowej majacej juz
ponad 145 lat. W XIX wieku. w sektorze ban-
kowosci powstawaty pierwsze kasy oszczed-
no$ciowo-pozyczkowe, natomiast w sekto-
rze ubezpieczeri - pierwsze Towarzystwa
Ubezpieczen Wzajemnych — lokalne towa-
rzystwa ogniowe czy ratowania sie w nie-
szczeSciach. Obie organizacje stosowaty te
same zasady wzajemnosci; nie byly nasta-
wione na osiaganie zyskéw, a zawsze naj-
wazniejsza byta jakos¢ obstugi cztonkéw.

Mamy réwniez wspélne tradycje. Dziata-
my wedtug tych samych zasad, opierajac
sie na tych samych nadrzednych warto-
Sciach - solidarnosci, partycypacji i samo-
rzadnosci. Cztonkowie sa jednocze$nie
wtascicielami i zawsze maja wptyw na ksz-
tatt i rozw6j swojej instytucji. Gtéwnym ce-
lem zaréwno Towarzystwa Ubezpieczen
Wzajemnych MACIF, jak i bankéw spét-
dzielczych zawsze jest zaspokojenie po-
trzeb swoich cztonkéw, a nie maksymaliza-
cja zysku. Oznacza to, ze cztonek jest
w centrum naszej uwagi.

Na czym polega wyjatkowos¢ oferty skie-
rowanej przez MACIF Zycie do swoich
cztonkéw?

- Nie bedac ograniczeni zobowiazaniami
finansowymi wobec akcjonariuszy mozemy

skupi¢ wszystkie nasze dziatania na rzecz
0s6b dla nas najwazniejszych — cztonkéw
MACIF Zycie TUW. Nasze produkty sa pro-
ste i przejrzyste, ogélne warunki ubezpie-
czenia sa czytelne i przystepne, a wysokos¢
kosztéw ponoszonych na ubezpieczenie
przez caty okres jego trwania jest przedsta-
wiona przy zakupie polisy. W MACIF Zycie
TUW kazdy moze otrzymaé rozwiazanie
idealnie dopasowane do swoich potrzeb
i mozliwosci finansowych. Przez caty okres
trwania umowy ubezpieczenia mozna
w kazdej chwili dostosowac polisy do zmie-
niajacej sie sytuacji zyciowej i nowych po-
trzeb. Jako przyktad mozna poda¢ chocéby
produkt Acti PLUS, o niespotykanej nigdzie
indziej elastycznosci, ktéra daje mozliwos¢
nieregularnych wptat (nie ma ustalonych
stawek sktadek i czestotliwosci ich wnosze-
nia) oraz wypfat w trakcie trwania umowy
ubezpieczenia. To pozwala na zapewnienie
sobie dodatkowych srodkéw finansowych
na emeryture.

Czy uwaza Pan, ze MACIF Zycie TUW,
majace tak bliskie zwiazki ze spétdzielczoscia
bankowa Francji, moze zaproponowa¢ dobre
mozliwosci wsp6tpracy naszym bankom spét-
dzielczym?

- Majac wspdlne korzenie i tradycje

z bankami spétdzielczymi, dziatajac na po-
dobnych lokalnych rynkach finansowych,
w tym samym segmencie ekonomii spotecz-
nej, a co za tym idzie - na podobnych zasa-
dach sprawity, ze nasza oferte skierowali-
Smy wtasnie takze do polskich bankéw spot-
dzielczych.
W tym celu przygotowalismy specjalnie dla
tego sektora bankowosci rozwiazanie Acti
FINANSE, ktére pozwoli ich cztonkom za-
bezpieczy¢ zobowiazania kredytowe w spo-
sOb szczegdblnie prosty i jasny. Jest ono bar-
dzo tatwe w sprzedazy i obstudze. Podjecie
wspétpracy z MACIF Zycie TUW w zakresie
sprzedazy Acti FINANSE daje bankom sze-
reg dodatkowych korzysci - powieksza
i wzbogaca ich oferte stwarzajac wieksze
mozliwosci pozyskania nowych cztonkéw,
dostarcza dodatkowe dochody i zabezpie-
cza ich interesy (cesja z polisy).
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