
NNaa  ppoollsskkiimm  rryynnkkuu  ffiinnaannssoowwyymm  ddzziiaa∏∏aa  wwiiee--
llee  ffiirrmm  uubbeezzppiieecczzeenniioowwyycchh..  JJeeddnnaakk  bbaannkkoomm
ssppóó∏∏ddzziieellcczzyymm  nnaajjbbllii˝̋sszzee  ssàà  TToowwaarrzzyyssttwwaa
UUbbeezzppiieecczzeeƒƒ  WWzzaajjeemmnnyycchh..  JJeeddnnyymm  zz nniicchh
jjeesstt  MMAACCIIFF  ˚̊yycciiee  TTUUWW..  CCzzyy  mmóógg∏∏bbyy  PPaann  bbllii--
˝̋eejj  pprrzzeeddssttaawwiiçç  ttoo  TToowwaarrzzyyssttwwoo  nnaasszzyymm  CCzzyy--
tteellnniikkoomm??

- MACIF ˚ycie TUW powsta∏o jako alter-
natywna forma dzia∏alnoÊci ubezpieczenio-
wej. Nasze propozycje kierujemy do wszyst-
kich Polaków, równie˝ tych, którzy do tej
pory nie myÊleli o dodatkowym zabezpie-
czeniu na przysz∏oÊç. Za∏o˝ycielami MACIF
˚ycie TUW jest francuska Grupa MACIF,
która nale˝y do jednego z najbardziej liczà-
cych si´ towarzystw ubezpieczeniowych na
rynku europejskim. We Francji jest ono lide-
rem ubezpieczeƒ komunikacyjnych (5,45
mln samochodów) i mieszkaniowych (3,8
mln). Jest jednoczeÊnie najwi´kszym Towa-
rzystwem Ubezpieczeƒ Wzajemnych, które
skupia 4,7 miliona cz∏onków i ubezpiecza
ponad 10 milionów osób, których sk∏adka
w 2005 roku przekroczy∏a 4,7 miliarda euro.
To Towarzystwo jest obecne w Hiszpanii,
Portugalii i Grecji. Wspó∏pracuje te˝ z firma-
mi ubezpieczeniowymi z Belgii, W∏och,
Szwecji, Niemiec i Kanady. Drugim wspó∏-
za∏o˝ycielem MACIF ˚ycie TUW jest towa-
rzystwo ubezpieczeƒ MUTAVIE, za∏o˝one
w 1979 roku przez Grup´ MACIF., które
proponuje produkty o charakterze oszcz´d-
noÊciowym. MUTAVIE aktualnie posiada
przypis sk∏adki w wysokoÊci ponad 10 mld
euro i zarzàdza Êrodkami ponad 700 000
cz∏onków na kwot´ 8,5 mld euro.

TTee  lliicczzbbyy  ssàà  iimmppoonnuujjààccee..  JJaakk  uuddaa∏∏oo  ssii´́
oossiiààggnnààçç  ttaakkiiee  eeffeekkttyy??

-Swój sukces Grupa MACIF zbudowa∏a
przede wszystkim w oparciu o idee wzajem-
nego wsparcia, po∏àczone z rzetelnym i naj-
wy˝szej jakoÊci Êwiadczeniem us∏ug, oferu-
jàc swoim cz∏onkom proste i przejrzyste
produkty, budujàc przy tym zaufanie  bez-
pieczeƒstwo i odpowiedzialnoÊç.

Ogromny wk∏ad Grupy MACIF w rozwój
ekonomii spo∏ecznej nie tylko we Francji,
ale tak˝e w Europie i na Êwiecie jest wyni-
kiem wieloletnich, konkretnych i efektyw-

nych dzia∏aƒ czynionych w Êcis∏ej koopera-
cji z wieloma instytucjami i partnerami z te-
go samego sektora, w szczególnoÊci banko-
woÊci spó∏dzielczej.

Grupa MACIF zosta∏a zaproszona jako
partner do wspó∏pracy przez Caisse d’Epar-
gne - trzeci najwi´kszy bank francuski,  two-
rzàcy najwi´kszà sieç banków spó∏dziel-
czych, liczàcà 26 milionów klientów, 4700
agencji i zarzàdzajàcà aktywami w wysoko-
Êci 433 miliardów euro. Z tymi bankami
Grup´ MACIF ∏àczà  wspólne korzenie.

PPoowwiieeddzziiaa∏∏  PPaann  „„wwssppóóllnnee  kkoorrzzeenniiee””..
CCzzyy˝̋bbyy  kkiieerroowwaannee  pprrzzeezz  PPaannaa  TToowwaarrzzyyssttwwoo
bbyy∏∏oo  ttaakk  bblliisskkoo  zzwwiiààzzaannee  zzee  ssppóó∏∏ddzziieellcczzoo--
ÊÊcciiàà  bbaannkkoowwàà??  

- MACIF ˚ycie TUW i banki spó∏dzielcze
ze wzgl´du na realizowane cele i podejÊcie
do swoich cz∏onków majà wspólne korzenie.
Tak jest tak˝e i w Polsce, kiedy zg∏´bimy hi-
stori´ spó∏dzielczoÊci bankowej majàcej ju˝
ponad 145 lat. W XIX wieku. w sektorze ban-
kowoÊci powstawa∏y pierwsze kasy oszcz´d-
noÊciowo-po˝yczkowe, natomiast w sekto-
rze ubezpieczeƒ - pierwsze Towarzystwa
Ubezpieczeƒ Wzajemnych – lokalne towa-
rzystwa ogniowe czy ratowania si´ w nie-
szcz´Êciach. Obie organizacje stosowa∏y te
same zasady wzajemnoÊci; nie by∏y nasta-
wione na osiàganie zysków, a zawsze naj-
wa˝niejsza by∏a jakoÊç obs∏ugi cz∏onków.

Mamy równie˝ wspólne tradycje. Dzia∏a-
my wed∏ug tych samych zasad, opierajàc
si´ na tych samych nadrz´dnych warto-
Êciach - solidarnoÊci, partycypacji i samo-
rzàdnoÊci. Cz∏onkowie sà jednoczeÊnie
w∏aÊcicielami i zawsze majà wp∏yw na ksz-
ta∏t i rozwój swojej instytucji. G∏ównym ce-
lem zarówno Towarzystwa Ubezpieczeƒ
Wzajemnych MACIF, jak i banków spó∏-
dzielczych zawsze jest zaspokojenie po-
trzeb swoich cz∏onków, a nie maksymaliza-
cja zysku. Oznacza to, ˝e cz∏onek jest
w centrum naszej uwagi.

NNaa  cczzyymm  ppoolleeggaa  wwyyjjààttkkoowwooÊÊçç  ooffeerrttyy  sskkiiee--
rroowwaanneejj  pprrzzeezz  MMAACCIIFF  ˚̊yycciiee  ddoo  sswwooiicchh
cczz∏∏oonnkkóóww??

- Nie b´dàc ograniczeni zobowiàzaniami
finansowymi wobec akcjonariuszy mo˝emy

skupiç wszystkie nasze dzia∏ania na rzecz
osób dla nas najwa˝niejszych – cz∏onków
MACIF ˚ycie TUW. Nasze produkty sà pro-
ste i przejrzyste, ogólne warunki ubezpie-
czenia sà czytelne i przyst´pne, a wysokoÊç
kosztów ponoszonych na ubezpieczenie
przez ca∏y okres jego trwania jest przedsta-
wiona przy zakupie polisy. W MACIF ˚ycie
TUW ka˝dy mo˝e otrzymaç rozwiàzanie
idealnie dopasowane do swoich potrzeb
i mo˝liwoÊci finansowych. Przez ca∏y okres
trwania umowy ubezpieczenia mo˝na
w ka˝dej chwili dostosowaç polisy do zmie-
niajàcej si´ sytuacji ˝yciowej i nowych po-
trzeb. Jako przyk∏ad mo˝na podaç choçby
produkt Acti PLUS,  o niespotykanej nigdzie
indziej elastycznoÊci, która daje mo˝liwoÊç
nieregularnych wp∏at (nie ma ustalonych
stawek sk∏adek i cz´stotliwoÊci ich wnosze-
nia) oraz wyp∏at w trakcie trwania umowy
ubezpieczenia. To pozwala na zapewnienie
sobie dodatkowych Êrodków finansowych
na emerytur´.

CCzzyy  uuwwaa˝̋aa  PPaann,,  ˝̋ee  MMAACCIIFF  ˚̊yycciiee  TTUUWW,,
mmaajjààccee  ttaakk  bblliisskkiiee  zzwwiiààzzkkii  zzee  ssppóó∏∏ddzziieellcczzooÊÊcciiàà
bbaannkkoowwàà  FFrraannccjjii,,  mmoo˝̋ee  zzaapprrooppoonnoowwaaçç  ddoobbrree
mmoo˝̋lliiwwooÊÊccii  wwssppóó∏∏pprraaccyy  nnaasszzyymm  bbaannkkoomm  ssppóó∏∏--
ddzziieellcczzyymm??  

- Majàc wspólne korzenie i tradycje
z bankami spó∏dzielczymi, dzia∏ajàc na po-
dobnych lokalnych rynkach finansowych,
w tym samym segmencie ekonomii spo∏ecz-
nej, a co za tym idzie - na podobnych zasa-
dach sprawi∏y, ˝e naszà ofert´ skierowali-
Êmy w∏aÊnie tak˝e do polskich banków spó∏-
dzielczych.
W tym celu przygotowaliÊmy specjalnie dla
tego sektora bankowoÊci rozwiàzanie Acti
FINANSE, które pozwoli ich cz∏onkom za-
bezpieczyç zobowiàzania kredytowe w spo-
sób szczególnie prosty i jasny. Jest ono bar-
dzo ∏atwe w sprzeda˝y i obs∏udze. Podj´cie
wspó∏pracy z MACIF ˚ycie TUW w zakresie
sprzeda˝y Acti FINANSE daje bankom sze-
reg dodatkowych korzyÊci - powi´ksza
i wzbogaca ich ofert´ stwarzajàc wi´ksze
mo˝liwoÊci pozyskania nowych cz∏onków,
dostarcza dodatkowe dochody i zabezpie-
cza ich interesy (cesja z polisy).

Rozmowa z Philippe Saffray – prezesem zarzàdu MACIF ˚ycie Towarzystwo Ubezpieczeƒ Wzajemnych
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