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BEZPIECZENSTWO
1 wzajemne zaufanie

Rozmowa z Wojciechem Madrowskim,

dyrektorem ds. sprzedazy MACIF Zycie TUW

Jakie rozwiazania oferujecie bankom spétdzielczym?

Dla klientéw bankéw spétdzielczych przygotowali$my roz-
wiazanie Acti FINANSE pozwalajace zabezpieczy¢ zobowia-
zania kredytowe. Gléwnym atutem tego ubezpieczenia jest
jego prosta konstrukcja. Ubezpieczony dokladnie zna zakres
ochrony, za ktéra placi, oraz na jakie swiadczenia moze liczy¢
i w jakich okolicznosciach. Proponowane ubezpieczenia kre-
dytobiorcow przez MACIF Zycie TUW zawieraja tylko trzy
jasno sprecyzowane wylaczenia odpowiedzialnoéci na wy-
padek $mierci ubezpieczonego. Sa nimi: dziatania wojenne,
czynny udziat ubezpieczonego w aktach przemocy, aktach
terroru oraz wynik dzialania skazenia radioaktywnego lub

chemicznego. I to wszystko.

Jakie korzysSci osiggnie bank spotdzielczy oraz jego
klienci korzystajacy z ustug MACIF Zycie TUW?
MACIF Zycie TUW zapewnia kazdemu ubezpieczonemu re-
alne poczucie bezpieczeristwa, proponujac jasne, zrozumiate
i bardzo przystepne rozwiazania. Podjecie wspotpracy z MA-
CIF Zycie TUW w zakresie Acti FINANSE, daje bankom spét-
dzielczym wiele dodatkowych korzysci, m.in. zwieksza i wzbo-
gaca oferte, stwarza wieksze mozliwosci pozyskania nowych
klientéw oraz zabezpiecza ich interesy. Oferujemy réwniez
ubezpieczenia osobom posiadajacym rachunki bankowe.
Rozwiazania MACIF Zycie TUW sa jasne i zrozumiate, gdyz
opieraja sie na solidnych podstawach oraz diugofalowych za-

fozeniach.

Jakie sg zalety produktu Acti GWARANT?

Wedtug opublikowanych badan , Diagnoza Spoteczna 2009”
ponad 97 proc. ankietowanych gospodarstw domowych udzie-
lito odpowiedzi, ze celem gromadzenia oszczednosci sa rezer-
wy na sytuacje losowe oraz zabezpieczenie na staro$c.

Wyniki wskazuja jednoznacznie na potrzebe gromadzenia
$rodkéw, ktére beda dostepne albo w dowolnym momencie,
gdy zajdzie taka potrzeba, albo w chwili przejicia na emery-
ture. Aby umozliwi¢ wszystkim polskim rodzinom gromadze-
nie $rodkéw na takie cele, oferujemy Program Dodatkowej
Emerytury Acti GWARANT. Proponowane rozwigzanie jest

dostepne dla wszystkich z uwagi na wysoko$¢ minimalnych
sktadek wynoszacych zaledwie 100 zt — w przypadku sktadek
regularnych —lub 200 zt w przypadku sktadek nieregularnych.
W Programie Dodatkowej Emerytury Acti GWARANT klient
zachowuje nieograniczony dostep do zgromadzonych $rod-
kéw, w dowolnej chwili i bez zadnych optat.
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Fot. MACIF Zycie TUW

Wojciech Madrowski, obecnie na stanowisku
dyrektora ds. sprzedazy MACIF Zycie TUW, posiada
16-letnie do$wiadczenie w pracy na stanowiskach
kierowniczych w towarzystwach ubezpieczen.

W swojej karierze zawodowej byt odpowiedzialny
m.in. za wdrozenie systemdw wspierajgcych
proces sprzedazy. Na co dzien pasjonat podrézy
oraz smakosz dan z ryb morskich.
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Prezentacja 1

Czy system wplat skladek dowolnych lub regular-
nych w Acti GWARANT daje klientowi pewng ela-
styczno$¢ w gromadzeniu srodkow?

Proponowany system wplat sktadek dowolnych lub regu-
larnych pozostawia klientowi catkowita wolno$¢ wyboru.
W przypadku tych ostatnich posiada on pelne prawo do za-
wieszenia wplat w kazdej chwili, bez jakichkolwiek optat oraz
bez koniecznosci uzyskania uprzedniej zgody ubezpieczyciela.
Zgromadzone $rodki moga by¢ wykorzystane przez ubezpie-
czonego w wybrany przez niego sposéb, w tym réwniez jako
dodatkowa emerytura wyplacana do korica zycia. Z cala pew-
noscig mozemy stwierdzié, ze jest to najlepszy w Polsce pro-
gram dodatkowej emerytury.

Co wyroznia MACIF iycie TUW sposrod innych
ubezpieczycieli?

Wspotpracujac z bankami spétdzielczymi, dostarczamy
przejrzyste i bardzo proste rozwigzania zaréwno dla pracow-
nikéw banku, jak i klientéw. Prowadzimy szkolenia dla wszyst-
kich zainteresowanych pracownikéw banku spétdzielczego
oraz jesteSmy w biezacym kontakcie, stuzac pomoca. Docie-
ramy do kazdego oddziatu, szanujac czas pracy, szkolimy pra-
cownikéw w siedzibie banku. Planujemy rozwija¢ wspétprace

z bankami spétdzielczymi ze wszystkich trzech zrzeszen.

Jak ocenia Pan bancassurance w ujeciu wspoipracy
z bankami spotdzielczymi?

Nieustannie ro$nie $wiadomos$¢ i wymagania klientéw,
w tym réwniez $wiadomo$¢ ubezpieczeniowa. Réwniez
wzrasta konkurencja na rynku ustug bankowych. Walka

POZIOM SWIADCZENIA, WYPLACANY DO KONCA ZYCIA, W ZALEZNOSCI
0D PRZYKEADOWEJ WYSOKOSCI WPEACANE) MIESIECZNIE SKEADKI

Wysokos¢ miesieczne; Miesieczne $wiadczenie
sktadki wyptacane do konca zycia
100 zt 427 zt
300 zt 1282 7t
500 zt 2136 zt

Szacunek dla mezczyzny, 65 lat, okres oszczedzania: 30 lat,
gwarantowana stopa zwrotu: 4

o klienta, ktéra tak naprawde dopiero sie rozpoczeta w sek-
torze bankowym, rozstrzygnie sie na polu jakosci i ceny
proponowanych ustug, w tym réwniez ustug bancassuran-
ce. Dlatego warto juz dzi$ posiada¢ w swojej ofercie proste,
przejrzyste oraz dostepne cenowo produkty ubezpieczenio-
we, ktére zapewniaja realna ochrone, a nie tylko pozorne
poczucie bezpieczenistwa. Dla bankéw spétdzielczych istot-
ne sa wlasnie takie rozwiazania, ktére pozwola na utrzyma-
nie lojalnosci klienta na dlugie lata i utrwalenie wizerunku
prawdziwego opiekuna klienta na kazdym etapie jego zy-
cia. Taka wlasnie jest koncepcja rozwiazan bancassurance
proponowanych przez MACIF Zycie TUW. Proponujemy
rozwiazania proste, przejrzyste, skuteczne i tanie, gdyz je-
steSmy towarzystwem ubezpieczen wzajemnych, jedynym
w Polsce, zyciowym towarzystwem ubezpieczen wzajem-
nych otwartym dla wszystkich. Jako TUW nie wyplacamy
dywidendy akcjonariuszom, nie dziatamy wiec pod ich pre-
sja. Dzialamy natomiast pod presja konsumentéw, w tym
takze klientéw banku. a
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oraz prowadzac aktywng dziatalno$¢ socjalna.

/ 50 LAT WZAJEMNEGO ZAUFANIA: Grupa MACIF zostata \
zatozona w 1960 r. Obecnie jeden z lideréw rynku europejskiego.
Poza granicami Francji i Polski, prowadzi réwniez dziatalnos¢

w Grecji, Hiszpanii, Portugalii, we Wtoszech, w Niemczech,
Belgii, Szwecji, Danii, Maroku, Algerii oraz wspotpracuje

z wieloma towarzystwami ubezpieczeniowymi z catego Swiata.
Stworzony przez MACIF model ubezpieczeniowy: wysoka

jakos¢ produktow i obstugi za niskg cene, stat sie wzorem

dla innych towarzystw. MACIF jest jednoczesnie najwiekszym
ubezpieczycielem rodzin we Francji. Grupa MACIF planuje
dalszy rozwoj, kierujgc sie fundamentalnymi zasadami wzajemnosci

MACIF Zycie TUW, nalezace do grupy MACIF. prowadzi swoja
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dziatalno$¢ ubezpieczeniowg w Polsce od b lat. W ostatnich 3 latach

nawigzat wspotprace z kilkudziesiecioma bankami spétdzielczymi ze

wszystkich 3 zrzeszen. MACIF Zycie jako towarzystwo ubezpieczen

wzajemnych stawia sobie nadrzedny cel, jakim jest ubezpieczanie
vioich cztonkdw na jak najlepszych warunkach.
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